INTENSIVMEDIZIN FUR IHREN VERTRIEB }‘

Mit 8 SofortmalBBnahmen zum Erfolg 2010 beyrer



_ &
Durchbruch zum Vertriebserfolg beyrer

in 100 Tagen.

Wir reden nicht, wir machen!

Es ist an der Zeit, dass wir die Trauerarbeit Gber das Krisenjahr 2009 abschlieBen und uns wieder ZIELORIENTIERT,
OPTIMISTISCH und mit HOCH GEKRAMPELTEN ARMELN den Hausaufgaben im Vertrieb fiir 2010 stellen. Genau JETZT
in der Krise ist IHRE CHANCE am groBten ALLE KRAFTE im Unternehmen mobilisieren zu kdnnen.

Wie das geht?
1. Sie als Unternehmer, Geschaftsfihrer oder Vertriebschef geben einem erfolgshungrigen Team aus internen und externen
Vertriebs-, Marketing- und Einkaufsspezialisten die Richtung und ein ambitioniertes Ziel fir 100 Tage vor.

2. Das Expertenteam erarbeitet eine Vielzahl an Vertriebs- und Geschéftsideen, um daraus die 4 - 8 ergebniswirksamsten
SOFORTMASSNAHMEN auszuwahlen. Geprift wird Ergebniswirksamkeit, Machbarkeit und Umsetzungsgeschwindigkeit.

3. Im nachsten Schritt werden Durchbruchstrategie, Umsetzungsplane, Verantwortlichkeiten plus Reporting und ein
maBgeschneidertes Coachingsystem wahrend der 100 Tage festgelegt.

4. Der Startschuss fiir die Umsetzung erfolgt durch Sie als Entscheider im Zuge einer Kick Off Veranstaltung um
ALLE fir's MITTUN zu MOBILISIEREN und am ERFOLG teilhaben zu lassen.

5. In der Umsetzungsphase wird durch Coaching und kollegiale Beratung SOFORT am POS ergebniswirksam
interveniert , und alle Ressourcen des Hauses und der externen Spezialisten fir die Zielerreichung genutzt. Erfolge werden
SOFORT breitflachig kommuniziert, um LUST auf MEHR zu machen. Nichts motiviert mehr als Erfolg.

6. Mit einer seridésen Projektevaluierung inkl. Auswertung und Erfolgsfest werden die neu gewonnene ERKENNTNISSE und
ARBEITSMETHODEN in der Organisation ergebniswirksam verankert, und kénnen so NACHHALTIG WIRKEN!!!

WIR KAMFPEN UM IHRE VERTRIEBSERFOLG



Anlasse, Unterstitzungsmaglichkeiten beyrer}‘
durch uns und Prozessiibersicht

Typische Anlasse fiir eine Wir unterstiitzen Sie, indem wir ...
Zusammenarbeit

< Prozess-Know how und Methodik einbringen damit die

SOFORTMASSNAHMEN BESTE Ergebnisse bringen
< Ricklaufige oder stagnierende Vertriebserfolge

B o ) < Die gréBten Ergebnishebel bereits im Vorfeld checken
< Spurbare Rat- und Mutlosigkeit im Vertriebsteam

< Ihr Sparringpartner fir strategische Fragen sind
< Ihre Entschlossenheit als Entscheider flir neuen P 9p 9 9

Schwung und bessere ERGEBNISSE zu sorgen < Impuls-und Ideengeber im Workshop und Coach fiir die

Projektleiter in der Umsetzungsphase sind
< Planung einer Vertriebs- und Akquisitionsoffensive

< Die Projekt-Learnings in Ihre Unternehmens-, Vertriebs-

< Entwicklung neuer Geschaftsmodelle um wieder und Personalentwicklung transferieren

bessere Preise/Margen durch zu bringen

 Auftrag D \WRLSEEIGN. Impulsworkshop und @ IR MON Transfer ®
u.ziele und Kick off [ v e[S iR CNEY und Erfolgstest AREIgallale[S

4 SofortmaBnahmen inkl.

Durchbruchsstrategie

45
P

Kollegiale Beratung + Coaching + Support
e
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Programmubersicht
rlmpulsworkshop

>

beyrer

Unser Impulsworkshop ist Teil eines Gesamtkonzeptes, welches Sie mindestens sechs Monate

auf Ihrem Weg begleiten wird.

07:30 Ankommen und Einstimmung bei Kaffee,
Tee, Kuchen, Saften, Musik, ...

08:00 Eroffnung
< Programm, Arbeitsformen, Ziele
und Nutzen
< NEUE Erfolge entstehen im Kopf

09:50 Ideensammlung It. Vorbereitung
< Gedanderte Kundenbedlrfnisse
< 30 % Effizienzsteigerung im Vertriebsteam
< Verbesserung Cross /Benefit Selling
< Angebots- u. Preismanagement

12:00 Auswahl 4 SofortmaBnahmen
< Vorstellung der Ideen inkl. Ranking je Team
< Bewertung der Vorschlage mittels
Wirksamkeits-Matrix der beyrer consulting
group
< Entscheidung

13:00 Mittagessen (Buffet)
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14:20

16:00

16:20

17:20

17:30

Umsetzungsschritte je SofortmaBnahme
< Was konkret wird angegangen?

< Wie wird umgesetzt?

< Wer ist verantwortlich?

< Erwartetes Ergebnis - bis wann?

Erfrischungspause

Zusammenfassung und Ausblick

< Ergebnisse und To Does
< Ausblick auf Kollegiale Beratung, Coaching
und Support in der Umsetzungsphase

Feedback und Resiimee

Ausklang bei Sekt und Brétchen



Wie geht’s nach dem beyrer
Workshop weiter?

Nachbereitung und individuell gestaltbare Umsetzungsbegleitung:

< Variante 1
Nachbesprechung der SOFORTMASSNAHMEN und Fixierung Umsetzungsplane mit Geschaftsfihrung und Vertriebsleitung

Dauer: 2 Stunden

< Variante 2

Variante 1 plus Coaching der Hauptverantwortlichen je SOFORTMASSNAHME
Dauer: pro Hauptverantwortlichen 4 x 2 Stunden (macht in Summe bei 4 SOFORTMASSNAHMEN 4 Coachingtage)

< Variante 3
Ergénzend zu Variante 2 wird auch AKTIV bei der Umsetzung (nach individueller Vereinbarung) mitgewirkt
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lhre Sparringpartner kommen beyrer
aus der Praxis

Wir stehen flir eine Beratung, die fur klare Ziele und Entscheidungen sorgt und bei der wertschatzend
und ergebnisorientiertkommuniziert, informiert und agiert wird.

Dieses Versprechen garantieren die Experten der beyrer consulting group.

Harald Beyrer, GF DI Werner Kraus, GF Vi \ Gernot Briickl
= 1
Unternehmensentwicklung Internationale Expansion e Vertriebsentwicklung
u. Interimsmanagement und Interimsmanagement ,‘,/ und Training
Mobil: 0676 /84.64 50 - 13 Movbil: 0676 /84.64 50 - 30 , Mobil: 0676 /84.64 50 - 19
beyrer@beyrerconsulting.com kraus@beyrerconsulting.com brueckl @beyrerconsulting.com

Mag. Risto Hakanen Mag. Ursula Stapelfeldt Mag. Christoph Pollak

Interimsmanagement und Marketing und Leistungsdiagnostik

int. Vertriebsentwicklung Kundenmanagement und Training

Mobil:0676 /84.64 50 - 18 Mobil: 0662/62.82.06 Mobil: 0676 /84.64 50 - 40
hakanen@beyrerconsulting.com office@stapelfeldt.at pollak@beyrerconsulting.com
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www.beyrerconsulting.at
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